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     Jak zrobić lepiej za mniej? 

 
 
 
 
 
 

 

1. Analiza przypadku dla oszczędnych innowacji  

2. Możliwości rynkowe dla Oszczędnych Innowacji  

   w Polsce/Węgrzech/Chorwacji/Irlandii/Wlk. Brytanii  

3. Kreatywne rozwiązywanie problemów  

4. Rozwój nowego rynku, projektowanie skoncentrowane na człowieku 

    oraz prototypowanie 

5. Zrównoważony rozwój i integracja społeczna w oszczędnej innowacji  

6. Planowanie finansowe dla innowacji 

7. Zarządzanie oszczędnymi innowacjami 

 

 

Ikony, z którymi będziesz miał stycznosc podczas realizacji kursu.  

  

KIERUNEK KURSU 

 
Czy wiesz, że… 
 
Możesz korzystać z niniejszego modułu w 
dowolny sposób. Ten kurs jest 
dostosowany do indywidualnych potrzeb. 
Możesz przeczytać wszystkie moduły, 
możesz skoncentrować się na głównych 
tematach, które będą podkreślone w 
każdym module, możesz “iść na skróty” i 
czytać tylko streszczenia. Tak czy inaczej, 
jesteśmy pewni, że sprawimy, że dowiesz 
się więcej o tym, oszczędzając I czerpać 
korzyści z prowadzenie swojego biznesu. 

 

E T 
  

 A 
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                   Ważny termin                                 Przykład                                 Test                              Aktywność                           
Video                                  Źródła  
 
 

   

Zmęczony książkami i artykułami, w których nie możesz znaleźć 

praktycznej i przydatnej wiedzy ?  

 

Rozpocznij moduł Planowanie Finansowe dla Innowacji, który 

dostarczy Ci informacji na teamty:  

- Finansowanie społecznościowe jako sposób na pozyskanie 

pieniędzy na oryginalne i innowacyjne rozwiązania 

- Jak napisać skuteczny biznes plan ubiegając się o kredyty lub 

pożyczkę ? 

-  Czy moja firma może używać specjalnych programów 

finansowania stworzonych, aby wspierać aktywność 

innowacyjnych biznesów na Pomorzu Zachodnim? 

 

Zalecamy zapoznać się z całym modułem. 

PLANOWANIE FINANSOWE DLA INNOWACJI 
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Startujesz ze swoim pomysłem na biznes?  

Planujesz zastosować oszczędne innowacje? 
 

Na wszystkich etapach biznesu będziesz potrzebował pieniędzy. Łatwiej jest przekonać do 

pomysłu swojego biznesu, kiedy produkt lub usługa już są na rynku. Ale kiedy super pomysł jest 

tylko w Twojej głowie, to będzie trudniej go sfinansować. Możesz zawsze poprosić swoją rodzinę 

o wsparcie. Może bogaty wujek z zagranicy będzie chętny do zainwestowania w Twój biznes. 

Wszystkie metody są dobre, jeżeli przynoszą sukces.   

Jednym ze sposobów byłoby wypróbowanie  platformy crowdfundingowej. Typowe fundusze 

venture capital, które w przeszłości inwestowały w start-upy, zmieniają swoje interesy w 

późniejszej fazie rozwoju firmy start-us. 

 

Co to jest crowdfunding ? 
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Finansowanie społecznościowe to praktyka finansowania projektu lub przedsięwzięcia poprzez 

pozyskiwanie niewielkich kwot od dużej liczby osób, zazwyczaj przez Internet. Finansowanie 

społecznościowe jest formą crowdsourcingu i alternatywnego finansowania. W 2015 r. Na finansowanie 

społecznościowe zebrano łącznie ponad 34 mld USD. 

CrowdKampanie finansowania społecznego zapewniają producentom szereg korzyści, wykraczających 

poza ścisłe korzyści finansowe. Poniżej przedstawiono niefinansowe korzyści finansowania 

społecznościowego: 

- Profil – przekonujący projekt może zwiększyć zainteresowanie producentem i podnieść reputację. 

- Marketing – inicjatorzy projektu mogą pokazać, że są odbiorcy i rynek dla swojego projektu. W 

przypadku nieudanej kampanii zapewnia dobrą informację zwrotną z rynku. 

-  Zaangażowanie grupy docelowej - crowdfunding tworzy forum, na którym inicjatorzy projektu 

mogą angażować się ze swoimi odbiorcami. Odbiorcy mogą się zaangażować się w proces 

produkcji poprzez uzyskiwanie informacji od twórców i dzielenie się opiniami za pośrednictwem 

funkcji komentarzy na stronie finansowania społecznościowego projektu. 

- Informacje zwrotne (Feedback) - oferowanie przedpremierowego dostępu do treści lub możliwość 

beta-testowania treści osobom wspierającym projekt w ramach zachęt finansowych zapewnia 

inicjatorom projektu natychmiastowy dostęp do informacji zwrotnych z testów rynkowych.  

 

Źródło: https://en.wikipedia.org/  
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Którą platformę crowfundingową wybrać? 

Spróbuj znaleźć taką platformę w swoim kraju.  

 

W Polsce najpopularniejszymi platformami crowfundingowymi są : 

PolakPotrafi.pl, Wspieram.to, Wspólnyprojekt.pl i OdpalProjekt.pl 

 

Możesz również spróbować z innymi światowymi platformami: 

- Kickstarter.  

- Indiegogo 

- Patreon 

- Crowdrise 

- Razoo  

- Crowdfunder 

- Give. 

 

 

 Jak uruchomić udany projekt 
Kickstarter: Indy News 
 

https://www.youtube.com/watch?v=MXKEccRiMeQ  
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Crowfunding (finansowanie społecznościowe) a crowdsourcing

 

”Crowsourcing jest drogą do rozwiązywania problemów i produkcją rzeczy poprzez łączenie się online z ludźmi, których inaczej 

byś nie poznał” 

 Crowdsourcing i Crowdfunding - wyjaśnienie 
 

 

https://www.youtube.com/watch?v=-38uPkyH9vI  
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Crowdfunding jako droga do urzeczywistnienia oszczędnych innowacji

 

 

 

Dlaczego Crowdfund? Urzeczywistnij 
swoje pomysły | Simon Walker | 

https://www.youtube.com/watch?v=hIO0KH9JfsE  
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Kredyty i pożyczki na innowacje 

 Kredyt Biznesowy jest typową pożyczką bankową dla firm, nazywaną 

również kredytem komerycjnym.  

 Aby wziąć kredyt komerycjny lub pożyczkę na innowacyjny biznes, 

potrzebujesz przekonać pożyczającego że warto pożyczyć Ci pieniądze. 

 Zwykle wymagany jest biznes plan.  

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Corporate Credit - How to Write a 
Business Plan 

 

https://www.youtube.com/watch?v=o95e3gx913E  
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                  Przepływ środków pieniężnych 

 

 

Załóżmy, że udaje ci się zdobyć pieniądze z platformy crowdfundingowej lub banku. A te 
pieniądze są teraz na Twoim koncie bankowym, co oznacza, że musisz zarządzać 
przepływem środków pieniężnych 

Dla młodych przedsiębiorców przepływ gotówki jest obszarem obawy, ponieważ 
determinuje zdolność firmy do płacenia rachunków. 

  

 

 

 

 

 

 

Jak skutecznie i efektywnie 
zarządzać przepływem 
gotówki firmy?  

https://www.youtube.com/watch?v=8F6X6GYKssY  
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Możliwości pozyskiwania funduszy  z zewnątrz – rynek Polski 

 

Jest wiele dostępnych programów finansowania na szczeblu krajowym i regionalnym. 

Oto kilka przykładów: 

 
 Platforma startowa: Unicorn Hub. Celem tego programu jest rozwinięcie 

Twojego pomysłu w innowacyjny produkt lub usługę przy wsparciu 
ekspertów. 
 
Pomysły powinny być powiązane z następującymi sektorami: inteligentne 
miasto / transport i motoryzacja, medycyna / zdrowie publiczne lub IT / 
ICT. 

W ramach tego wsparcia młodzi przedsiębiorcy mogą ubiegać się o 800 000 PLN 
na opracowanie inkubowanego pomysłu. 
Termin: 27 lipca 2022 r. 
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 Projekt dla przedsiębiorców. Celem tego programu jest finansowanie 
profesjonalnego procesu projektowania nowego produktu lub ulepszenia 
istniejącego produktu i jego wdrożenia. 
 
Maksymalne finansowanie to 1 125 000 PLN. Maksymalny koszt projektu 
wynosi 1 500 000 PLN, co oznacza, że beneficjent musi przeznaczyć 15% 
na projekt. 

Termin: 31.05.2019 
 
Więcej informacji znajdziesz na stronie: www.parp.gov.pl   

 

Możliwości uzyskania zewnętrznego finansowania w województwie 

zachodniopomorskim 

 
 Jeremie 2 to program pożyczkowy prowadzony przez Polską Fundację 

Przedsiębiorczości wraz z Bankiem Gospodarstwa Krajowego, które oferują kredyt 
dla osób rozpoczynających działalność. Pożyczki do 20 000 PLN adresowane są do 
osób rozpoczynających działalność gospodarczą i nie kwalifikujących się do 
tradycyjnego finansowania bankowego. STĄD ROZPOCZĄĆ SPRAWDZANIE 
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 Fundusz Mikropożyczek KLON przeznaczony dla tych przedsiębiorców, którzy 
rozpoczęli już działalność gospodarczą. Mogą uzyskać pożyczkę do 50 000 PLN, 
którą następnie mogą zwrócić w ciągu 60 miesięcy. 

 Loan Specjalna pożyczka na rozpoczęcie działalności gospodarczej dla 
studentów (w ostatnim roku studiów), absolwentów (do 4 lat po ukończeniu 
studiów) lub bezrobotnych (którzy nie prowadzili żadnej działalności gospodarczej 
w ciągu ostatnich 12 miesięcy). Maksymalna kwota pożyczki wynosi około 90 000 
PLN. Powinien być zwrócony w ciągu 7 lat 

Więcej informacji na stronie: www.pfp.com.pl  

 

 

 

Źródła  
Chciałbyś dowiedzieć się więcej na temat finansowania innowacji?  

Zapraszamy do zapoznania się z poniższymi linkami: 

 

Strony www.:  

https://www.crowdfunding.com     

https://www.kickstarter.com/ 

http://crowdfunding.pl    

 
 

Videos 

How to Finish Your Business Plan In 1 Day 
https://www.youtube.com/watch?v=6sAcmyM3C_M  
 
Crowdfunding today, tomorrow, together | John T. Trigonis | 
TEDxJerseyCity 
https://www.youtube.com/watch?v=tGb7bQKtA3o  
 
Crowd Funding Creativity | Kate Russell | TEDxSalford 
https://www.youtube.com/watch?v=LKKUV3YrdHU  
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https://www.forbes.com/sites/chancebarnett/2013/05/08/top-10-

crowdfunding-sites-for-fundraising/#557358843850  

https://www.indiegogo.com/ 

 https://www.patreon.com/  

https://wspieram.to/ 

 https://polakpotrafi.pl/ 

 

Inne źródła: 

Borst I., Moser C., Ferguson J From friendfunding to crowdfunding: Relevance of relationships, social media, and platform activities to 

crowdfunding performance,. , New Media & Society , Vol 20, Issue 4, pp. 1396 – 1414, https://doi.org/10.1177/1461444817694599  

Grazia Cecere, Fabrice Le Guel & Fabrice Rochelandet (2017) Crowdfunding and social influence: an empirical investigation, Applied 

Economics, 49:57, 5802-5813, DOI: 10.1080/00036846.2017.1343450  
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Gotowy na szybki TEST?   
Możesz szybko zweryfikować wiedzę, którą posiadłeś w tym module. 

  

Wybierz prawidłową odpowiedź 

      1.Crowdsourcing oznacza: 

a. pytanie ludzi na ulicy o opinię na temat Twojego produktu 

b. proszenie znajomych o fundusze na rozwój Twojego produktu 

      c. rozwiązywanie problemów i tworzenie rzeczy poprzez łączenie się online z ludźmi, których inaczej byś nie poznał  

 

                                             2. Biznes plan powinien: 

                                             a. wyjaśniać najważniejsze aspekty funkcjonowania Twojej firmy 

                                             b. obejmować opis przedsiebiorstwa 

                                             c. skupiać się jedynie na opisie innowacyjnych rozwiązań 

 

                                                                                               3. Przepływ środków powinien być zarządzany : 

                                                                                               a. tylko na poziomie operacyjnym 

                                                                                                      b. tylko na poziomie strategicznym   

                                                                                                      c. na poziomie operacyjnym jaki i strategicznym 

T 
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Gotowy na krótki TEST?   
Możesz sybko zweryfikować wiedzę, którą posiadłeś w tym module.  

      Wybierz prawidłową odpowiedź 

4. Crowdfunding jest: 

a. praktyką stosowaną przy finansowania projektu lub przedsięwzięcia poprzez uzyskiwanie małych kwot pieniędzy od dużej 

    liczby osób,przeważnie przez Internet 

b. jest formą crowdsourcingu i jest finansowaniem alternatywnym  

c. jest nielegalny na terenie UE. 

                                 5. Crowdfunding: 

                                 a. zapewnia korzyści pozafinansowe, takie jak marketing i zaangażowanie odbiorców 

                                 b. zapewnia tylko korzyści niefinansowe 

                                 c. jest inwestycją wysokiego ryzyka, ponieważ inwestorzy zazwyczaj inwestują dużo pieniędzy w projekty 

                                                                           6. Aby odnieść sukces w finansowaniu społecznościowym, musisz się skoncentrować na: 

                                                                     a. odbiorcach 

                                                                     b. tworzyć swój produkt w tajemnicy, aby nikt nie ukradł twojego pomysłu 

                                                                     c. rozpowszechniać wiele materiałów na temat postępów w pracy  

 

T 
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Aktywność  
Powiedzmy, że planujesz napisać biznesplan dlaoszczędnej innowacji oszczędnego pomysłu na innowacje. 

Spróbuj trzymać się następujących punktów i spisz krótki plan biznesowy: 

 

Podsumowanie – Twój biznes w pigułce. 

Opis firmy – opisz czym się zajmujesz. 

Analiza rynku – badanie branży, rynku i konkurencji. 

Organziacja i zarządzanie – Twój biznes i struktura zarządzania. 

Usługa lub produkt – produkty i usługi, które oferujesz.   

Marketing i sprzedaż – jak będziesz rozwijać swój rynek i strategię sprzedaży. 

Wniosek o dofinansowanie- ile pieniędzy będziesz potrzebował na najbliższe 3-5 lat.  

Prognozy finansowe - dostarczanie informacji, takich jak bilanse  

Załącznik- sekcja opcjonalna, która zawiera życiorsy oraz pozwolenia.  

  

 

A 


